s* PRESENTACION INSTITUCIONAL

£ HAMPIONSYS CRM

El primer CRM nacido con una 1A Copiloto 360° para todo tu proceso de ventas.
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EL PROBLEMA MODERNO
£ HAMPIONSYS c<rv @

Tus equipos de venta hoy
no tienen tiempo para vender.

® W

La tirania del reporte Ceguera Gerencial

Tus vendedores invierten hasta un 30% de Si el CRM es complejo, el asesor lo

su semana productiva en tipear datos, abandona. Los leads se enfrian, y los lideres
registrar llamadas y armar reportes y gerentes toman decisiones a ciegas porque

obsoletos en sistemas rigidos. la informacion real no esta en el sistema.
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El paradigma ha cambiado.

'‘En Championsys creemos que el talento humano debe
concentrarse en Vender y Empatizar. Todo el tipeo
operativo debe hacerlo la Inteligencia Artificial.”

£ HAMPIONSYS crm @



<* IA COPILOTO 360°

No es un software.
Es Magia Operativa.

£ HAMPIONSYS c<m @

A diferencia de la competencia, no le pegamos un “chat" a una base de datos vieja. La Inteligencia

Piensa por ti

Analiza historiales de
correos en milisegundos y
traza la ruta estratégica
recomendando planes de
accion para asegurar el

Trato.

Artificial es el nucleo biolégico del CRM.

Ejecuta por ti Crea por ti

Te sugiere qué hacer y con :Un email dificil? La IA lo
1 solo clic lanza redacta con tono
automatizaciones: agenda corporativo humanizado
eventos, programa interpretando el estado
seguimientos, envia mails del cliente. Listo para

o guarda notas. enviar al instante.

Observa por ti

Rastrea la huella digital
del prospecto en
segundos y genera un
mega-resumen de
inteligencia antes de que

entres a la llamada.



FEATURE CORE

Deep Analysis .
Corporativo

Q  Adios a Googlear al cliente

Con solo ingresar el dominio web de un Prospecto, el CRM

B . , "Esta empres - )
extrae su misién, directivos y resumen de negocio en tres presa de logistica aumento un 20% sus
operaciones. ' :
segundos. P es. Se recomienda ofrecerles el médulo de
escalabilidad..."

Pitch Personalizado

El vendedor agarra el teléfono sabiendo exactamente qué le

duele a la empresa objetivo gracias a la investigacion sintética

£ HAMPIONSYS <«m @

generada por la IA.



0 MODELO AGENTICO

Da el Contexto.
La IA Ejecuta.

Ya sea escribiendo o dictando por nota de voz qué paso en la reunion,
el Copiloto procesa tu lenguaje natural y despliega una botonera

magica lista para ejecutar acciones a 1 Clic.

"El cliente dijo que le gusta, pero quiere revisarlo con su

socio el martes. Recordame mandarle un correo con el

Excel el lunes a primera hora."

£ HAMPIONSYS c<m @

{3 Acciones del Copiloto

E Agendar Revisién

Para el Martes con Cliente y Socio

N Crear Recordatorio
- Para el Lunes (“Enviar Excel")

B Borrador de Correo

La IA ya preparé el email para el Lunes

@ Guardar Nota

“El cliente necesita aprobacién del socio.”

4 Sugerencias

Ver y Enviar

Detalles



(© WIN RATE PREDICTION

Prediccion de Ventas

basada en
Matematica Pura.

Tu pipeline tiene pulso. La Inteligencia Artificial cruza la salud del
negocio, el historial del vendedor y las sefiales del prospecto para

darte una Probabilidad de Cierre algoritmica.

ACIERTO PREDICTIVO

96.8%

A

Evaluacion del Negocio

Licencia de Acero Hnos.

GEEEEET

21%

84% Win Rate

$242,500 &

Campaiia de Verano

1ol cliente baio
Riesgo Alto. Compromiso dél cliente bajo

£ HAMPIONSYS

crm @
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CHAMPIONSYS Al

] Roberto G.
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% Importar Lead

INGESTION NATIVA

El CRM inyectado en
tu Linkedin.

Con un solo clic, la extension Chrome absorbe perfiles de alto valor.
Extrae datos, cargos, y correos armando la ficha entera del prospecto

sin salir de la red social.

{3 Extraccion Magica

"Se acabo el copy-paste. Tu equipo dedica un 100% del tiempo a

prospectar, 0% a transcribir datos."



@ CAPTACION AUTOMATICA
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52 Builder CRM Inteligente

Formularios Web-to-
Lead.

E;ail Corporativo

. . Webinar Exclusivo
Capta prospectos 24/7. Integra nuestros formularios ultraligeros en tu e 3 piazn S

%, Teléfono Contacto

NOMBRE COMPLETO

web, landing pages o redes. Cada dato capturado crea el negocio,

Ej. Juan Pérez

enriquece la info y alerta al equipo al instante. ) Cargo/ Puesto EMAIL CORPORATIVO

juan@empresa.com

) Nombre de Empresa
‘L, +549110000-0000

[l] ¢ URL Linkedin

Distribucion Smart Auto-Respuesta IA @ sitio Web

El CRM asocia Envia un email magico de ,
+ VER 24 CAMPOS MAS

automaticamente el Lead al bienvenida en menos de 10

vendedor ideal segun el segundos tras el registro del

origen o territorio del Deal. cliente.



08 INTELIGENCIA DE NEGOCIOS
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Vision Térmica | et
para Gerentes.

Analitica de alto nivel para rastrear conversiones y rendimiento del

equipo en tiempo real. Detecta cuellos de botella instantaneamente.

WIN RATE TEAM

68.2%

CIERRE GLOBAL CICLO PROMEDIO

+145% -12 Dias
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@ GENERADOR DE CORREOS IN-APP

El Findela
Hoja en Blanco.

'  El
Dile a tu Copiloto qué quieres lograr verbalmente o en 5 palabras
redactara el correo comercial perfecto interpretando el tono, el

historial de la negociacién y tu objetivo.

(©) Prompt del Vendedor:

“Decile a Martin que aprobamos el presu, pero faltan 45 usd de
setup. Muy amable."

Copiloto de Ventas

° REDACTANDO CORREO. . .

Para: martin.perez@techcorp.com
Asunto: Aprobacion de Presupuesto e Inicio de Setup
Estimado Martin,

Es un placer informarte que el Directorio ha ratificado |a
Propuesta comercial y © aprobado el Presupuesto Opcién 2
que revisamos en nuestra reunion.

De cara a los préximos Pasos y para iniciar la implementacién
de inmediato, te comento que para activar el médulo

administrativo, el valor de setup es de apenas U$D 45 extras .

Julian Vendedor

< Enviar Correo

Ve
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{3 Workspace Comercial 1A

<% PROPUESTAS IA

Arma una propuesta WOW para

Corp Z . Disefio premium.

Plantilla limpia generada y lista.

Comenzando relleno de
informacién mégica y contexto

histérico...

- VALIDANDO
PRESUPUESTO...

Lf esnectacular Anrena

¢ _

Directorio C-Level Championsys Al 31DIC 2026

Ejecuciin del Proyectos  implementaciin Je nfaestrucua Cloud escalsbie con desphegue de CF

DESCRIPCION DEL SERVICIO sxu CANT. TOTAL (USD)

icencias CRM Enterpr

Licencias C Enterprise fl $12.000
i Migracién de SQUERP - $a.508

ntegracién de AP| REST .

23,000

INvERSION FinaL $20,500

</ ENVIAR

D GENERADOR DE PDFS

Crea Propuestas
Comerciales
en Segundos.

Olvidate de editar Word o PowerPoint. El CRM ensambla una
propuesta comercial de nivel corporativo en PDF (con tu logo, el del

cliente, precios y condiciones) y la envia rastreando su apertura.

COPILOTO IA & EDICION LIBRE
La IA ensambla el presupuesto absorbiendo toda la historia
de la oportunidad. Podés editarla iterando con el chatbot

lateral (como en ChatGPT o Gemini).

@ Envio integrado + Tracking de apertura en tiempo real en CRM.



L HAMPIONSYS crm @ % PIPELINE DE VENTAS INYECTADO CON MAGIA

Mueve la tarjeta. Cierra la Venta.

Tu pipeline no es solo un tablero visual. Es un embudo inteligente. Al soltar una
oportunidad para cerrar, la |A genera la propuesta, redacta el contrato y consolida el

deal automaticamente.

- CIERRE EN CURSO 1
LEAD IN 2 NEGOCIACION 0 = GANADOS
EMPRESA TECH é {Zh CORPORACION Z CTARTUP X
U$D 10,000 USD 120,500 U$D 15,000
+ TARGET

<* AUTOPILOT: ACCION SUGERIDA

Enviar Caso Cloud y agendar Demo con
CTO.

2= MAGIA EN EJECUCION

Validar Términos Comerciales

USD 4,500

2 Generar Contrato con IA

Firma Digital Completada

Facturando en ERP-..




5[5 SEGURIDAD JURIDICA

Legal Bot Workspace i SOLICITAR E-FIRMA

Contratos Redactados -
ACUERDO MAESTRO DE

SERVICIOS (MSA)
Redacta el MSA vinculante para el veen s ACTiN: COMFIBERCIA

@) o # | | e
c o “ rec. s I o “ e a Deal de Corporacién Z .
. PARTES CONTRACTUALES. CONSTE POR EL

PRESENTE DOCUMENTO (el "Acuerdo”), suscrito a fecha
24 de Noviembre de 2026, por v entre CHAMPIONSYS

GLOBAL SA ("Proveedor”), una corporacion debidamente

Tu equipo legal entrena a la IA una sola vez. Luego, por cada negocio registrada y domiciliada bajo las leyes aplicables, y CORP Z
Plantilla base cargada. Extravendo HOLDINGS ("Cliente™), una entidad legalmente constituida.
9 ’ y Las partes acuerdan sujetarse mutuamente a los pactos de

cerrado, el CRM armara un contrato legal a medida, inyectando S——————

derecho privado que se detallan a continuacién. Este
. . . oportunidad... documento sustituve cualquier arreglo previo escrito 1 ]

montos, plazos e hitos directo en el documento vinculante. oommcnty swtituye cuskpuic: amglo peevio ceaito w ors

entre las partes concerniente a las materias aqui reguladas.

Completando datos i
@ dinami CLAUSULA 1. ALCANCE DE LOS SERVICIOS
inAmicos.
PRESTADOS. El Proveedor acuerda desple,

. X como Servicio (SaaS) en infraestructura cloud bajo estindar
@ Generar contrato de punta a punta con la asistencia de la IA. SOC2 Tipo II para el uso exclusivo del Cliente, incluyendo

Jsuarios Autorizados”).

gar el Software

licenciamiento de usuarios finales (

gada tieme cardcter intransferible, no

La licencia oto

. exclusiva, temporal v puede ser revocada bajo términos

@ Cargar documentos templates estandar y lalA los completa [Heliiess especificos de brecha de seguridad detallados en el Anexo C
de este convenio. El Cliente se compromete a no realizar

na

ingenieria inversa del codigo proporcionado en ni

cireunstancia

@ Disefia modelos base para que la IA los modifique en base a la oportunidad.



ALCANCE TOTAL

£ HAMPIONSYS

crm @D

Un Ecosistema Hiperconectado.

Mas que un CRM. Es un cerebro empresarial impulsado por |A con seguridad

4> Core CRM

Q)
N

g8
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Leads, Contactos, Empresas y Negocios

Pipeline Visual (Kanban + Lista)

Importacién Masiva CSV con Reportes

Web-to-Lead: Formularios integrados

Acciones Masivas en Lote (Bulk Actions)

Vistas guardadas y Filtros avanzados

Historial de Actividades completo

corporativa inquebrantable.

{3 1A & Automatizacién

=) Copiloto IA (Gemini) en cada registro
Scoring Predictivo de Leads con IA
Redactor In-App de Correos con 1A
Redactor Magico de Contratos con IA
Extraccion Web de LinkedIn Nativa

Forecast Predictivo (Probabilidad Cierre)

006060000

Enriquecimiento de datos automatico

@ Empresa & Seguridad

o
®

D

D B

Roles y Permisos Granulares (ACL)

Soporte de Tickets integrado

Historial de Auditoria completo (Logs)

Notificaciones en tiempo real

Arquitectura Multi-Tenant Segura

Soporte Prioritario 24/7



x BENCHMARKING DE MERCADO

Mismos problemas. Diferente Solucion.

& HAMPIONSYS

N HubSpot Pipedrive
Enfoque Central Hace el trabajo por ti Solo guarda datos Solo muestra embudos
Carga de Datos v 1A + Masiva Lenta / Manual Lenta / Manual
Integracion % Inmediata Lenta (Meses) Rapida
Inteligencia v Nativa (In-App) Basica/Nula
Seguridad v Enterprise ACL Todos ven todo Plana
Soporte CA v Directo / VIP Tickets Lentos Bots Basicos
Retorno Inversion Sobresaliente Friccién al escalar Estancado

() $15 Inicial
> coSTO BASE © Plan Ulimate
SRR $69/nc
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